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Straße/Postfach   
 

  

PLZ/Ort 
 

  

Telefon 
 

Fax E-Mail 

Datum 
 

Unterschrift  

Rechnungsadresse   

 

Maschinenbau-Institut 

Ein Unternehmen des VDMA 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Termine/Orte 

17.03.11,  Ditzingen 
20.10.11,  Frankfurt am Main 

Zeit 

09:00 bis 17:00 Uhr 

Ditzingen bei Stuttgart 

Plazahotel Stuttgart-Ditzingen 
Stettiner Str. 27 
71254 Ditzingen 
Telefon +49 7156 962-0 
Fax         +49 7156 962-100 

Frankfurt am Main 

VDMA e.V. 
Lyonerstraße 18 
60528 Frankfurt am Main 
Telefon +49 69 6603-1504 
Fax         +49 69 6603-1333 

Übernachtungsmöglichkeit in 
Frankfurt am Main: 
Novotel Frankfurt Niederrad 
Hahnstraße 9 
60528 Frankfurt am Main 
Telefon +49 69 66306-0 
Fax         +49 69 66306-600 

In den Hotels steht ein 
begrenztes Zimmerkontingent 
zum Vorzugspreis zur Verfügung. 
Bitte nehmen Sie Ihre Reservie-
rung unter dem Stichwort „MBI“ 
direkt vor. 

 

 

 

Teilnehmer 

Service Geschäftsführer, Kunden-
dienstleiter, Leiter Ersatzteile 
ET — Sachbearbeiter 

Referent 

Dipl.-Kfm. Matthias E. Mahnel,  
IMPULS Management Consulting 
GmbH, Pullach 

Thema  

Die Bedeutung wettbewerbs-
fähiger Ersatzteilpreise wird für 
Hersteller von Maschinen und 
Anlagen immer wichtiger. 
Ersatzteilpiraten und Direktan-
bieter, die im Vergleich zu den 
Maschinenbauern Ihre Produkte 
30-50% günstigster anbieten, 
erschweren die Wettbewerbs-
fähigkeit der Hersteller im globa-
len Wettbewerb. 

Durch den zunehmenden Ein-
satz des Internets zur Preiser-
mittlung wächst zusätzlich welt-
weit die Vergleichbarkeit der Er-
satzteilpreise für die Anwender 
von Maschinen. Für viele Unter-
nehmen gilt es daher, ihre Er-
satzteilpreise auf den Prüfstand 
zu stellen. 

In dem Seminar erfahren Sie, wie 
Sie: 

 Ihre Ersatzteilpreise optimie-
ren 

 durch Einsatz einer differen-
zierten Preiskalkulation Ihre 
Umsätze ausbauen 

 selbst bei wettbewerbs-
intensiven Artikeln Erträge 
steigern 

 bei der Optimierung Ihrer 
Preise vorgehen 

 und worauf Sie bei der 
Umsetzung achten 

 
 
 
 

Agenda 

 Vorgehensweise zur erfolg-
reichen Erarbeitung einer ET-
Preisstrategie 

 Bildung von 5-8 neuen ET-
Klassen 

 Festlegung marktfähiger Zu-
schlagsfaktoren 

 Erfolgreiche Vermarktung der 
neuen Preise  

 Ersatzteilumsätze durch die 
neuen Preise um 20% stei-
gern  

 

 

 

Maschinenbau-Institut GmbH • Lyoner Straße 18  •  60528 Frankfurt am Main • E-Mail  mbi@vdma.org  •  www.vdma.org/mbi   Fax +49 69 6603-1333   

 

Beachten Sie bitte: Anmeldeschluss ist 10 Tage vor dem Seminartermin!  
Es gelten die Teilnahmebedingungen gemäß den organisatorischen Hinweisen in unserem Seminarprogramm 2011 

Seminar 

Preisstrategien für Ersatzteile 
 

Verbindliche Anmeldung 
Preisstrategien für Ersatzteile 
Seminar 3318-11 

Bitte ankreuzen: 

  17.03.11, Ditzingen 
  20.10.11, Frankfurt  am Main 

  VDMA-Mitglied 
  Sonstige(r) Teilnehmer(in) 

Teilnahmegebühr 

VDMA-Mitglieder  € 405,--   
Sonstige(r) Teilnehmer(in):  € 585,--     

jeweils plus 19 % MwSt.                         
(Im Preis enthalten sind Seminar-
unterlagen, Mittagessen und 
Getränke) 
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